Marketing y Negocios
Digitales en la Era
de la IA

Estrategia, mentalidad y sistemas para
escalar sin perder el control.
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Internet democratizo el
acceso al mercado.
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El problema de la
mayoria de los
negocios ya no es
la tecnologia.
El problema es la
mentalidad y la

:
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estrategia.
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Hoy cualquiera puede
crear contenido.

Hoy cualquiera puede
automatizar procesos.

La inteligencia artificial
acelero todo.




PUNTO DE REFLEXION #1

. TU NEGOCIO,

EMPRENDIMIENTO O
ACTIVIDAD PROFESIONAL

DEPENDE HOY DE
CONSEGUIR CLIENTES?

Si la respuesta es si, tu prioridad numero uno
debe ser entender la psicologia de la venta.
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La verdad sobre las ventas: Son 100%

emocionales
La gente NO compra... LR R
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Los beneficios venden mas que las caracteristicas. o R P R A I Yk
Las decisiones estan atravesadas por la confianza, & !

a autoridad y la prueba social (Robert Cialdini). alguien vende algo. — Brian Tracy




Punto de Reflexion #2

;Cuantos sienten que su
negocio podria tener muchos
mas clientes si mas personas
suplieran que existe?

El error mas comun es pedirle a un desconocido
gue compre antes de presentarnos.




El recorrido del cliente (E1 Embudo)

1. Visibilidad: Saber que existis. &

El atajo que arruina ventas:
2. Interés: Conectar con tu

mensaje. Publicar una oferta directa ->
Nadie compra ->
Conclusion: "Instagram no sirve".

3. Confianza: Construir :
el el El problema no es la red, es que
faltan contenido, autoridad y
4.Compra: La confianza previas. | /

transaccion
final.




Growth Marketing:
3 Vectores de Crecimiento
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Conseguir Elevar el ticket Aumentar la
mas clientes. promedio. frecuencia de
El enfoque Cobrar mas por mas compra.
tradicional, limitado valor o empaquetar Que el mismo cliente
por el volumen. servicios. compre mas veces.
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Escalar ingresos no siempre significa escalar volumen.
Diversificar ingresos cambia completamente la ldgica del negocio.
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Coherencia Omnicanal:
Digital + Tradicional

Redes Sociales

Comunicacion Offline Atencion al Cliente

El Marketing
es un Sistema

/ Reputacion del Negocio Experiencia de Compra
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Si tu Instagram promete algo espectacular, pero cuando la persona
llega al negocio la experiencia es mala, todo el sistema se rompe.




Punto de Reflexion #3

S1 hoy desaparecieran tus
clientes actuales... ;tu negocio
tiene un sistema claro para
generar nuevos?

La diferencia entre un emprendimiento estancado y una
empresa escalable es la sistematizacion del crecimiento.
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La autoridad nO Se Como ensefia Adrian The
compra, se construye iy

A persona determina el limite

de crecimiento del negocio.

Contenido de valor

Experiencia

Planificacion
consciente

Constancia Obstaculos:

Perfeccionismo,
Miedo a exponerse,
Falta de disciplina,
Excusas.




Dinero: Si un negocio
tiene capital, puede
invertir para ir mas
rapido (Publicidad,
Equipo, Produccion).

N Excusas vs. Realidad: La Ecuacion Universal

Tiempo < Dinero

Tiempo: Si no hay
dinero, la unica
variable de ajuste es
invertir mas tiempo
(Aprender, Crear
contenido, Probar,
Equivocarse, lterar).

No tengo tiempo, No tengo dinero, No sé usar tecnologia. Las herramientas de bajo
costo o gratuitas ya existen. Solo debés elegir con qué moneda vas a pagar.




Punto de Reflexion #4

S1 manana tuvieras el doble
de clientes... ;tu negocio
estaria preparado para
atenderlos?

Para escalar sin colapsar, necesitamos procesos, automatiz-
acion y multiplicadores de nuestra capacidad.




Inteligencia Artificial Aplicada: El Multiplicador

La IA no reemplaza a las personas. Multiplica enormemente sus capacidades.
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Asistentes Chatbots Creacion de
virtuales 2417 contenido
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Generacion Analisis de Investigacion
de videos datos

de mercado

Un profesional trabajando con |IA hoy
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puede hacer el trabajo que antes requeria

un equipo de cinco o diez personas.



El verdadero ROI de un negocio organizado

Mayor claridad estrategica.
Ingresos mas estables y previsibles.
A Menos caos operativo en el dia a dia.

Mejor relacion con los clientes.

Mas tiempo libre para la familia y el
crecimiento personal.

Un negocio bien pensado no solo genera mas dinero.

Genera calidad de vida.
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EL PASO FINAL

De todo lo que vimos hoy...

cque es lo primero que vas a
empezar a hacer esta semana
para mejorar tu negocio?

Hoy la tecnologia nos da herramientas increibles. Nunca fue tan facil
empezar. Pero lo que realmente hace crecer un negocio sigue siendo
lo mismo de siempre: tu mentalidad, tu estrategia y tu accion.



